
 

 

 

 

Товарный 

редукцион для 

производителей и 

поставщиков 



 

 

  

 

 

 
ДЛЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЯ - АЛЬТЕРНАТИВНЫЙ КАНАЛ СБЫТА 

Итог сотрудничества с нами – это 

расширение рынка товарного 

присутствия без затрат! 

1. Организация дилерской сети; 

2. Открытие филиалов и представительств, 

что сопровождается глобальной подготовкой 

рынка и ресурсоемким анализом основных 

вопросов - анализ рынка региона и основных 

клиентов и конкурентов. 

1. Вход на рынок без издержек: 

2. Рентабельная форма присутствия в регионе; 

3. Увеличение доли рынка; 

4. Более глубокое проникновение. 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
  

 

 

 

 
ДЛЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ ЯВЛЯЕТСЯ ОПТОВЫМ КЛИЕНТОМ 

 

Не имеют ресурсов и опыта для формирования 

собственного отдела продаж 

 

Осознают, что продажи - не профильное занятие и 

необходимо сосредоточиться на производстве 

 

Не довольны сегодняшним положением дел в 

штатном отделе продаж 

 

Стремятся избавиться от паразитирующих 

посредников и перекупщиков 

 

Желают выйти на региональные рынки без 

дополнительных затрат 

 

Преследуют цель сократить издержки дистрибуции, 

трудовые и иные затраты 

 

Находятся в начале пути и задумываются о 

формировании канала сбыта  
 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Продовольственные товары 
 Бакалея (крупы, мука, масла растительные, сахар, 

макаронные изделия и  другие); 

 Консервы (мясные, рыбные, овощные, фруктовые и 

другие); 

 Напитки (бутилированная питьевая вода, соки, 

минеральные воды и другие); 

 Детское питание (молочные смеси, овощные и 

фруктовые консервированные смеси и другие); 

 Корма для животных и другие товары. 

 

Непродовольственные товары 
 Средства личной гигиены; 

 Гигиенические средства для новорожденных; 

 Товары по уходу за телом и волосами; 

 Товары по уходу за домом (чистящие, моющие 

средства, инвентарь и т.д.); 

 Постельное белье и принадлежности; 

 Авто-аксессуары и др. 

 

Товары культурно-бытового назначения 
 Электрические приборы (бытовая техника); 

 Детские игрушки и детская техника и другие. 

 
 

 

 

ПРИОРИТЕТНЫЕ ТОВАРНЫЕ ГРУППЫ ДЛЯ РЕДУКЦИОНА 

 

Задача нашей торговой площадки – 

обеспечить вашему продукту 

покупателя ! 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

ШАГИ СОТРУДНИЧЕСТВА С ПОСТАВЩИКАМИ 

ПРОИЗВОДИТЕЛЯМИ 

Мы запрашиваем 

ассортимент и 

оптовый прайс, 

анализируем 

рынок и делаем 

выборку товаров 

 

 

 
 

  

1 

Подписываем 

договор и вы 

предоставляте 

качественные 

фото-материалы 

для размещения  

 

Размещаем товары 

в каталоге 

редукциона и 

начинаем 

привлекать 

покупателей 

 

Проводим 

тестовые торги и 

анализируем 

перспективу 

сотрудничества  

 

Доставку заказов 

до наших 

покупателей 

обеспечиваем мы 

 

5 4 3 2 

 

Требования к поставщику: 
 

1. Возможность доставки мелко-оптовых и оптовых партий до сортировочного 

центра ООО «Складчина» в городе проведения редукциона; 

2. Наличие качественных фото и видеоматериалов по товарам, заявленным в 

каталог редукциона, а также, характеристики и описание. 
 



 

 

 

 

 

ВЫГОДЫ ПРОИЗВОДИТЕЛЯ И ПОСТАВЩИКА ПОЧЕМУ У НАС ПОКУПАЮТ ВАШИ ТОВАРЫ ? 

 

     Кто наш покупатель? 
 

Это люди, объединенные идеей коллективных 

покупок впрок. Основная цель этих покупателей – 

минимально возможная цена на товары 

повседневного спроса. 
 

   Почему они покупают у нас? 
 

Концепция сервиса позволяет розничному 

покупателю «дотянуться» до оптовой цены, ранее не 

доступной для них в традиционной системе 

розничного рынка. 

 

Механика редукциона организована так, что 

многочисленные розничные покупатели 

единовременно формируют оптовый заказ, который 

дает оптовый выигрыш и, как следствие, оптовую 

цену на товары. 

Сервис позволяет рядовому покупателю, 

наравне с оптовыми компаниями, 

«дотянуться» до оптовой цены, ранее не 

достижимой для него в традиционной 

системе совершения розничных покупок 



 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

ВЫГОДЫ ПРОИЗВОДИТЕЛЯ И ПОСТАВЩИКА РЕЗУЛЬТАТ СОТРУДНИЧЕСТВА С СЕРВИСОМ 

Кроме того, мы проводим важные работы: 
 

1. Обеспечиваем маркетинговую поддержку вашему бренду; 

2. Проводим рекламные компании и тестируем новые рынки для вашего товара. 
 

Вы ИСПОЛЬЗУЕТЕ 

ПРОГРЕССИВНЫЙ 

КАНАЛ дистрибуции, где 

выпадают посредники-

паразиты 
 

Благодаря  очистке цепочки 

от лишних посредников 

ФОРМИРУЕТСЯ 

ОПТИМАЛЬНАЯ ЦЕНА на 

ваш товар 

Товар с оптимальной ценой 

находит своего покупателя и 

вы имеете НЕОСПОРИМОЕ 

КОНКУРЕНТНОЕ 

ПРЕИМУЩЕСТВО  

  



 

 

 
 

 

 

ВЫГОДЫ ПРОИЗВОДИТЕЛЯ И ПОСТАВЩИКА 

Быстрый вход на рынок за счет 

ресурсов сервиса. 

Маркетинговая «подушка» вашей 

продукции. 

Готовая сервисная инфраструктура  

Потеря перспективы продаж ввиду отсутствия  

интереса к вашему продукту при 

тестировании на редукционе.  Но это больше 

наш риск – риск потери рекламных средств. 

 

Редукцион 

«Складчина

» 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 

 
 
 
 

 

  

 

 

 

 
 

Мы приглашаем вас стать стратегическим партнером первого в России 

автоматизированного редукциона для коллективных закупок, на витрине 

которого могут быть представлены товары вашего производства. 

С уважением к труду производителей,  

Константин Богданов!  
 

 




